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1. ОБЩИЕ СВЕДЕНИЯ

Предлагаемые методические указания предназначены для использования в качестве методического и расчетного пособия в написании курсовой работы по предмету «Анализ и диагностика финансово-хозяйственной деятельности» студентами специальности 060800 «Экономика и управление на предприятии»

1.1 Цели и задачи курсовой работы

Курсовая работа по дисциплине «АДФХД» является обобщением теоретических знаний и навыков владения методикой экономического анализа, которая позволяет применить на практике полученные знания. При написании курсовой работы требуется проявить знания по многим предметам, и в частности нужно иметь творческое мышление, чтобы на основе обезличенных заданий «придумать» предприятие, описать его и провести анализ финасово-экономического состояния.Для этого нужна инициатива, творческий подход к изучению действительности и предприимчивость.

При формировании выводов обязательно пригодятся знания экономики, маркетинга, менеджмента, философии и социологии.

Чтобы курсовая работа получилась интересной  и полной нужны крепкие теоретические знания, подкрепленные практикой и их синтез.

 При выполнении курсовой работы студент должен:

Самостоятельно изучать литературу по данной тематике.

Использовать различные методики экономического анализа для наиболее полного раскрытия отдельных тем и разделов.

Последовательно и четко излагать материал, не перепрыгивая с одного вывода на другой.

Таблицы и графики строить при помощи программ ЭКСЕЛЬ

1.2 Требования, предъявляемые к курсовой работе.
Курсовая работа является самостоятельным трудом студента в области применения приемов и методов экономического анализа

Курсовая работа должна отвечать следующим требованиям:

1.В работе должен чувствоваться уровень подготовки, соответствующий стандарту данной специальности.

2. Работа имеет самостоятельный  прикладной характер

3. Выводы и предложения должны содержать рекомендации по улучшению деятельности предприятия.

СТРУКТУРА И СОДЕРЖАНИЕ КУРСОВОЙ РАБОТЫ

Курсовая работа должна иметь следующую структуру:

 ВВЕДЕНИЕ

1. ТЕРЕТИЧЕСКИЕ ОСНОВЫ…КАТЕГОРИИ

Понятие категории

Виды категории

2. КОМПЛЕКСНЫЙ АНАЛИЗ  ХОЗЯЙСТВЕННОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ

2.1 Характеристика предприятия

2.2 Анализ объема, ассортимента и качества продукции

2.1.1 Определение выполнения плана по ассортименту продукции

2.3.1.2 Определение выполнения плана по качеству и сортности продукции

2.2 Анализ Основных производственных фондов

3.2.1 Анализ движения ОПФ

3.2.2 Анализ эффективности использования ОПФ

3.2.3 Факторный анализ фондоотдачи

2.3 Анализ трудовых ресурсов

3.3.1 Анализ обеспеченности предприятия трудовыми ресурсами

3.3.2 Анализ изменения структуры ПП

3.3.3 Анализ движения рабочей сил

3.3.4 Анализ использования рабочего времени

3.3.5 Анализ непроизводительных затрат рабочего времени

3.3.6 Анализ производительности труда

2.4 Анализ себестоимости продукции

3.4.1 Анализ структуры себестоимости

3.4.2 Анализ материальных затрат в себестоимости продукции

3.4.3Анализ материалоемкости продукции по прямым материальным затратам

2.5 Анализ финансового состояния предприятия

3.5.1 Анализ актива баланса

3.5.2 Анализ пассива баланса

3.5.3 Анализ платежеспособности предприятия

3.5.4 Анализ кредитоспособности предприятия

3.5.5Анализ финансовой устойчивости по абсолютным и относительным показателям

3.5.6 Анализ ликвидности баланса

3.5.7 Анализ оборачиваемости оборотного капитала

3.5.8 Анализ движения денежных средств

3.6.Анализ финансовых результатов деятельности предприятия.

      3.6.1 Анализ валовой прибыли.

3.6.2.Определение влияния цены и себестоимости на прибыль

3.ВЫВОДЫ И ПРЕДЛОЖЕНИЯ на основе проведенного анализа деятельности предприятия

ЗАКЛЮЧЕНИЕ

СПИСОК ИСПОЛЬЗОВАННЫХ ИСТОЧНИКОВ

ПРИЛОЖЕНИЯ

 В соответствии с вариантом первая часть курсовой работы должна освещать суть категории:

1,6 вариант – теория производства продукции;

2, 7 вариант – теория качества продукции;

3,8 вариант – теория основных производственных фондов;

4,9 вариант – теория трудовых ресурсов;

5,10 – теория себестоимости продукции

ВВЕДЕНИЕ
Анализ в общем, понимании этого термина представляет собой один из общих методов познания природы и общества. Он находит широкое применение во всех сферах научной деятельности, познаний законов развития природы, социально-экономических процессов и в других областях знаний.

КЭАХД выделяется в специальную отрасль и занимается анализом экономических процессов и явлений, обуславливающих их фактов и причин, объективной оценке производственно-хозяйственной деятельности, научном обосновании бизнес-планов и контроле за ходом их исполнения. Анализ позволяет выявить внутрихозяйственные резервы и разработать мероприятия по их реализации, обосновать и распространить передовой опыт хозяйствования в условиях рыночной экономики, выявить и устранить негативные явления в работе предприятий. Он служит базой для принятия оптимальных управленческих решений.

Предприятия представляют собой социально-экономические системы, состоящие из объекта и субъекта управления. В качестве объекта управления выступает производство. Субъектом управления являются соответствующие органы, руководящие объектом. 

Объектом анализа являются процессы, используемые для производства продукции с заданными свойствами. Они связанны с материальными, трудовыми и финансовыми затратами. Предметом КЭАХД являются причинно-следственные связи технических и экономических процессов, обусловливающих конечные результаты деятельности предприятия.

Задачи курсовой работы:
1. Повышение научно-экономического обоснования бизнес-планов и нормативов.
2.Объективное и всестороннее изучение по данным бухгалтерского учета, выполнения бизнес-планов и соблюдения нормативов.
3.Определение экономической эффективности использования трудовых, материальных и финансовых ресурсов.
4.Выявление и измерение внутренних резервов на всех стадиях процесса производства.

Во введении к курсовой работе обязательно освящается практическая значимость работы, которая заключается в разработке мероприятий по увеличению эффективности деятельности предприятия.
2.РАСЧЕТНАЯ ЧАСТЬ 

Расчетная часть выполнена на примере конкретного предприятия, имеет прикладной характер и должна стать хорошим помощником для студентов в написании интересной и полезной курсовой работы, которая сможет стать основой для дипломной работы

2.1 Характеристика предприятия

Предприятие  ООО “Тайга”.

Образовалось в 1999 г.

Свидетельство о регистрации  № 387 выданное 15.06.1999

Расчетный счет  № 34762400000000871285

Корреспондентский счет № 134 00786911145679106

Юридический адрес 666671  РФ,  Иркутская область, г. Усть – Илимск 

Почтовый адрес 666671  РФ, Иркутская область, г. Усть – Илимск, ул. Мира ,28.

ИНН 381754412233

БИК 286543

Телефон: (39345) 51543

Телефакс: (39345) 51281

Размер уставного капитала ООО “Тайга” составляет  830000 руб.

Основным видом деятельности является выпуск и реализация продукции переработки отходов древесины

-   вложение инвестиций в другие организации;

-  увеличение готовой продукции;

-  строительство нового цеха  для расширения своего производства.

2.1 Анализ объема, ассортимента качества продукции

2.1.1 Анализ выполнения плана по ассортименту продукции.

Анализ выполнения плана по ассортименту производится в несколько этапов.
1. Анализ выполнения плана по ассортименту.

2. Анализ структуры продукции и влияние структурных сдвигов на выполнение производственной программы.

Анализ выполнения плана по ассортименту

	Изделие
	Объем выпуска
	Д%
	%выпол.плана
	±∆
	Зачитывается в выпол.плана

	
	План
	факт
	план 
	Факт
	
	
	

	0
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	Рейка
	20014
	22487
	39,5
	47,0
	112,4
	7,5
	20014

	Паркет
	20361
	11654
	40,2
	24,4
	57,2
	-15,8
	11654

	Плинтус
	10288
	13665
	20,3
	28,6
	132,8
	8,3
	10288

	Итого
	50663
	47806
	100
	100
	94,4
	0,0
	41956


Оценка выполнения плана по ассортименту производится по способу среднего %:
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Вывод: план производства продукции выполнен на 94,5%, но уровень выполнения этого плана по отдельным видам продуктов различен. По продукту Рейка план выполнен на 112,4%, а по продукту Плинтус план выполнен на 132,8%. По продукту Паркет, план остался, выполнен на отметке 57,2%, т.е. не довыполнен на 42,8%. Средний % выполнения плана составил 82,8%.

Мы можем ответить на причины не выполнения плана по продукту Паркет тем, что в результате проведенного служебного расследования удалось выяснить, что сбой работы цеха №2 произошел не по вине персонала, а в результате дефекта оборудования произошел технологический сбой, что соответственно повлекло за собой серьезное сокращение производства продукта Паркет. Дефект был заводского характера. После устранение неполадок заводом изготовителем, в следующем месяце, оборудование выйдет на свою производственную мощность и план по производству продукта Паркет будет выполняться по заданному нормативу.

Выполнение плана по структуре означает сохранение в фактическом выпуске соотношения отдельных видов продукции, которые определены планом. Объем товарной и реализованной продукции может возрасти без увеличения количества продукции в натуральном выражении, но в результате структурных сдвигов в ассортименте, т.е. в увеличении удельного веса более дорогой продукции.

Анализ структурных сдвигов

	Изделие
	Цена (Р)
	Объем продукции (Q)
	Доля (Д)
	Товарная продукция (N)

	
	
	план
	факт
	∆±
	план
	факт
	∆±
	V=Q(план)*Р
	V=Q(факт)*Р
	∆±

	Рейка
	18,7
	20014
	22487
	2473
	39,5
	47,0
	7,5
	374,3
	420,5
	+42.6

	Паркет
	15,7
	20361
	11654
	-8707
	40,2
	24,4
	-15,8
	319,7
	183,0
	-136.7

	Плинтус
	24,1
	10288
	13665
	3377
	20,3
	28,6
	8,3
	247,9
	329,3
	+81.4

	Итого
	-
	50663
	47806
	-2857
	100
	100
	0,0
	941,9
	932,8
	-9.1


Общее изменение объема выпуска составило 9,1 тыс. руб.
Метод прямого счета, по выполнению плана в % и основана на том, что при изменении структуры выпуска, объем выпуска по каждому виду изделия возрастает пропорционально изготовленному объему выпуска.

Рассчитаем объем товарной продукции, при фактическом выпуске, плановой структуре и плановой цене.
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где V1 – фактический объем продукции,

Д0 i -плановая структура,

Р0 i –плановая цена, руб.


[image: image3.wmf].

.

8

,

888

)

1

,

24

*

203

,

0

7

,

15

*

402

,

0

7

,

18

*

395

,

0

(

*

47806

1

руб

тыс

N

=

+

+

=


Изменение объема товарной продукции при фактическом выпуске, структуре и плановой цене составит:
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где V1 – фактический объем продукции,

Д1 i -фактическая структура,

Р0 i –плановая цена, руб.
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Общее изменение объемов товарной продукции за счет структурных сдвигов составило:
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где N2 – изменение объема товарной продукции, тыс.р.;

N1 – изменение объема товарной продукции, тыс.р.
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2.1.2 Определение выполнения плана по качеству и сортности продукции

Технический уровень, оценивающий сопоставление технико-экономических показателей изделий с лучшими отечественными и зарубежными образцами.

Качество продукции – это совокупность свойств продукции, с помощью которых можно удовлетворять определенные потребности в соответствии с ее назначением.

Существует три вида показателей:

1.Обобщающие – характеризуют качество всей произведенной продукции, независимо от ее вида и назначения.

2.Индивидуальные (единичный показатель) характеризующий полезность, надежность.

3.Коственные показатели – штрафы за некачественные продукты, объем и удельный вес забракованной продукции.

По продукции, качество которой характеризуется сортами рассчитывается:

1.Доля продукции каждого сорта в общем, объеме производства.

2.средний процент сортности.

3.средневзвешенная цена изделия.

Анализ выполнения плана по сортам

	Сорт
	Р
	Объем продукции (Q)
	Товар.прд. N в тыс.р.
	По цене 1-го сорта в тыс.р.

	
	
	план
	факт
	±∆
	План
	факт
	±∆
	%измен.
	план
	Факт
	±∆
	темп

	Сорт1
	16,4
	12384
	32011
	19627,0
	203,1
	525,0
	321,9
	258,5
	203,1
	525,0
	321,9
	158,5

	Сотр2
	12,1
	26435
	23100
	-3335,0
	319,9
	279,5
	-40,4
	87,4
	433,5
	378,8
	-54,7
	-12,6

	Сорт3
	10,3
	22552
	22331
	-221,0
	232,3
	230,0
	-2,3
	99,0
	369,9
	366,2
	-3,6
	-1,0

	Итого
	 
	61371
	77442
	16071,0
	755,2
	1034,5
	279,3
	137,0
	1006,5
	1270,0
	263,6
	26,2


Вывод: общее изменение объема выпуска товарной продукции составило 279,3 тыс.руб. или 137%. Производство I сорта в отчетном периоде увеличилось на 321,9 тыс.руб. или 158,5%. Производство II, III, сорта соответственно снизилось на 40,4 тыс.руб. или 87,4% и 2,3 тыс.руб. или 99 %.

Коэффициент сортности по плану составил:
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А фактически составил:
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Выполнение плана по сортам составило:
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Средневзвешенная цена по плану составила:
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А при фактическом:
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Средневзвешенная цена увеличилась на:
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Сведем влияние сортового состава продукции на общий выпуск продукции в таблицу.

   Анализ влияние сортового состава на выпуск продукции  таблица3.1.2.2

	Сорт
	Р
	Д
	Зависимость ∆Р от Д 

	
	
	план
	Факт
	±∆
	

	Сорт 1
	16,4
	20,2
	41,3
	21,2
	3,5

	      Сорт II
	12,1
	43,1
	29,8
	-13,2
	-1,6

	Сорт III
	10,3
	36,7
	28,8
	-7,9
	-0,8

	Итого
	 
	100,0
	100,0
	0,0
	1,1


В результате произведенных улучшений качества продукции, т.е. увеличения I сорта и снижение  II, III сорта. Средняя цена реализации выше плановой на 1,1 рубля. А стоимость всего фактического производства увеличилось на:
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2.2 Анализ опф
2.2.1 Анализ эффективности использования ОПФ

ОПФ - это важнейший фактор любого производства. Их состояние с эффективностью использования влияют на конечные результаты финансово хозяйственную деятельность. При анализе учитывается каждый технологический цикл, и он проводится по нескольким направлениям, которые могут оценить структуру, динамику и эффективность использования ОПФ. Выбор направлений анализа определяется потребностями управления и эффективностью использования основных средств.

Оценка эффективности использования Ос основана на общей технологии оценки всех видов ресурсов, т.е. расчета показателей отдачи и емкости. Показатели отдачи характеризуют выход готовой продукции на рубль ресурсов. Показатель емкости характеризует затраты ресурсов на рубль выпуска продукции

Анализ показателей использования ОПФ

	Показатель
	Условное обозначение
	План
	Факт
	±∆
	Темп

∆

	Объем выпуска
	V
	28632
	29741
	1109
	3,87

	Ср.год.ст.ОПФ
	S
	9160
	9199
	39
	0,43

	Фондоотдача
	Фо=V / S
	3,13
	3,23
	0,11
	3,43

	Фондоемкость
	Фе=S / V
	0,32
	0,31
	-0,01
	-3,32


В отчетном периоде объем выпуска продукции увеличился на 1109тыс.руб. или на 3,87% и среднегодовая ОПФ увеличилась на 39 тыс.руб. или на 0,43%. В результате чего на каждый % прироста стоимости ОПФ приходится:
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стоимости объема выпуска продукции. На основе этого рост фондоотдачи основывается на том, что происходит превышение темпов роста объема выпуска на темпами роста среднегодового ОПФ.

Сумма экономии составит:
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3.2.3. Факторный анализ фондоотдачи

Повышению  фондоотдачи способствуют:

1. Механизм производства и использование «ноу-хау».

2.Увеличение времени работы оборудования.

3.Повышение интенсивности работы оборудования.

4.Повышение квалификации ППП.

5.Увеличение удельного веса активной части основных фондов.

Факторный анализ фондоотдачи

	Показатель
	Формула
	План
	Факт
	±∆
	Темп ∆ %

	V в тыс.руб.
	 
	28632
	29741
	1109
	3,87

	Ср.год.ст.ОПФ (S)
	 
	9160
	9199
	39
	0,43

	Ср.год.ст.актив.части ОПФ (Sа)
	 
	4110
	4197
	87
	2,12

	Ср.год.ст.дейст.обор.  (Sд)
	 
	4872
	4125
	-747
	-15,33

	Уд.вес актив.части (Да)
	Sа / S
	0,45
	0,46
	0,01
	1,68

	Уд.вес дейст.обор.в ст.актив.части ОС (Ддо)
	Sд / Sа
	1,19
	0,98
	-0,20
	-17,09

	Кол.ед.дейст.обор.(Qдо)
	 
	45
	46
	1
	2,22

	Ср.ст.ед.дейст.обор
	Sд / Qдо
	108,27
	89,67
	-18,59
	-17,17

	Кол.раб.дней (Тр.дн)
	 
	310
	309
	-1
	-0,32

	Кол.отраб.ст.смен (Тсм)
	 
	14852
	16320
	1468,00
	9,88

	Коэф.сменности
	10 / (9 * 7)
	1,06
	1,15
	0,08
	7,84

	Прод. 1 смены (tсм)
	 
	9,1
	9,7
	0,6
	6,59

	Коэф.загруз.в теч.смены
	Тн=Трсм*tсм.

Тэф=Тн-Тпл.прост.

Тф=Тэф.

Кз=Тф / Тн
	0,69
	0,73
	0,04
	6,37

	Полез.время раб.оборудов. (Тп)
	9*11*12*13
	2073,36
	2526,98
	453,62
	21,88

	Среднечас.V выпуска прод.на ед.обор. (Вч)
	V / Qдо / Тп
	0,31
	0,26
	-0,05
	-16,63

	Фо дейст.обор.
	V / Sд
	5,88
	7,21
	1,33
	22,68

	Фо
	V / S
	3,13
	3,23
	0,11
	3,43

	Планир.простой
	 
	41852
	42063
	211
	0,50


Вывод: в анализируемом периоде произошло увеличение как объема выпуска продукции на 1109 тыс.руб. или 3,9%, так же произошло увеличение среднегодовой стоимости ОПФ на 39 тыс.руб. или на 0,43%. Среднегодовая стоимость активной части ОПФ возросла на 87 тыс.руб. или на 2,12%. По этому показателю стало ясно, что оборудование более эффективно используется и увеличение объема выпуска продукции связано с увеличением данного показателя. Коэффициент сменности возрос на 0,08 или на 7,84%. Коэффициент загрузки возрос на 0,04 или 6,37%. Фондоотдача действующего оборудования возросла на 1,33 или 22,68%, а фондоотдача всех ОПФ так же возросла на 0,11 или на 3,43%. Положительное влияние на фондоотдачу оказало уменьшение среднегодовой стоимости единицы действующего оборудования, которое уменьшилось на 18,59 тыс.руб. или на 17,17%.

Этот показатель отражает изменение среднегодовой стоимости оборудования из-за обновления и замены на более производительное

3.3 АНАЛИЗ ТРУДОВЫХ РЕСУРСОВ.

3.1.1 Анализ обеспеченности предприятия трудовыми ресурсами.

Рациональное использование ППП - это важное условие, которое обеспечивает бесперебойность производственного процесса и успешное выполнение планов. Для анализа обеспеченности и эффективного использования рабочей силы применяется форма 1-Т «Отчет по труду».

Анализ обеспечения предприятия трудовыми ресурсами  таблица 3.1.1.1

	Показатели
	План
	Факт
	Д в % 

К плану

	Всего
	126
	343
	172,22

	1.Основн.деят.
	114
	314
	175,44

	а)Рабочие
	103
	281
	172,82

	б)Служащие
	11
	33
	200,00

	Руководители
	3
	9
	200,00

	Специалисты
	8
	24
	200,00

	2.Не основ.деят.
	12
	29
	141,67


Вывод: численность ППП в отчетном году по отношению к плану увеличилась на 172,22%. Численность ППП по основной деятельности по отношению к плану увеличилась на 175,44%. По не основной деятельности к плану произошло увеличение на 141,67%. В составе ППП по основной деятельности произошло увеличении по всем показателям к плану: состав рабочих увеличился на 172,82%. В составе служащих произошло увеличение на 200% по отношению к плану. В составе специалистов произошло увеличение по отношению к плану на 200% и по категории руководителей по отношению к лану произошло увеличение на 200%.

3.3. 2 Анализ изменения структуры ППП.

Анализ изменения структуры ППП

	Показатели
	Д
	∆Д

к плану

	
	план
	факт
	

	
	числ.
	%
	Числ.
	%
	

	1.Основн.деят.
	114
	100
	314
	100
	0,00

	а)Рабочие
	103
	90,35
	281
	89,49
	-0,86

	б)Служащие
	11
	9,65
	33
	10,51
	0,86

	Руководители
	3
	27,27
	9
	27,27
	0,00

	Специалисты
	8
	72,73
	24
	72,73
	0,00


Вывод: таблица показывает, что на предприятии произошло увеличение служащих при снижении рабочих, по сравнению с планом на 0,86%. В свою очередь это может быть связано с тем, что у рабочих низкая квалификация.

Влияние изменения удельного веса основных рабочих в их общей численности:
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где Дос1 – фактический удельный вес основных рабочих в их общей численности,

Дос0 – плановый удельный вес основных рабочих в их общей численности.
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где V – плановый объем произведенной продукции (из 5 задачи), тыс.р.;

Ч – плановая численность людей по основной деятельности, чел.
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Из-за того, что произошло снижение удельного веса рабочих, среднегодовая выработка на одного рабочего снизилась на 216,10 тыс.руб.

2.3.3 Анализ движения рабочей силы

Движение рабочей силы на предприятии один из главных этапов в анализе обеспечения предприятия трудовыми ресурсами.

Анализ движения рабочей силы

	Показатели
	План
	Факт
	Д в %

К плану

	1.Прин.на предпр.
	36
	52
	44,44

	2.Выбыло всего
	38
	42
	10,53

	а) По с/ж
	41
	39
	-4,88

	б) Из-за нар.
	21
	27
	28,57

	3.Ср.списоч.раб.
	126
	343
	172,22

	4.Коэф.оборота
	 
	 
	 

	а) По приему
	0,2857
	0,1516
	-46,94

	б) По выбытию
	0,3016
	0,1224
	-59,40

	в) Коэф.текучести
	0,4921
	0,1924
	-60,90


Вывод: из таблицы стало ясно, что коэффициент приема уменьшился по отношению к плану на 46,94%. Коэффициент оборота по выбытию по отношению к плану уменьшился на 59,40%. Проанализировав коэффициенты по приему и выбытию, мы сделали вывод о том, что коэффициент приема больше коэффициента выбытия по отношению к плану в 0,8 раза. Коэффициент текучести по отношению к плану снизился на 60,90%. Выбытие за нарушение трудовой дисциплины по отношению к плану увеличилось на 28,57.

2.3.4 Анализ использования рабочего времени.

От рационального использования рабочего времени зависит эффективность работы предприятия

Анализ использования рабочего времени

	Показатели
	Усл. обозначение
	План
	Факт
	Д в %

План

	1.Числ.раб.
	Ч
	103
	281
	172,82

	2.Отраб.время рабоч.
	Тч
	1244
	1276
	2,57

	3.Сверхурочные
	Тс
	-
	2200
	-

	4.Отраб.тыс.чел.дней всеми раб.
	Др
	176
	178
	1,14

	5.Времы отраб. 1 раб.
	Тр1=Тч / Ч
	12,08
	4,54
	-62,40

	6.Отраб.1 раб.дней
	Др1=Др / Ч
	1,71
	0,63
	-62,93

	7.Непроизвод.затраты раб.времени
	Тмз
	-
	1000
	-

	8.Ср.прод.раб.дня
	Трд=Тч / Др
	7,068
	7,169
	1,42


Вывод: проанализировав данные таблицы, мы пришли к выводу, что время отработанное одним рабочим по отношению к плану снизилось на 62,40%, так же заметили, что по плану каждый рабочий должен был отработать 1,71 дней, а фактически отработал 0,6, что свидетельствует о снижении количества отработанных дней на 62,93%. Планом было намечено снизить внутрисменные потери рабочего времени в расчете на одного человека трудового коллектива на 1,42%.

2.3.5 Анализ и расчет непроизводительных затрат рабочего времени.

Далее определяются и изучаются потери рабочего времени, которые складываются из:

1. потерь рабочего времени из-за брака.

2. Затрат рабочего времени, связанных с отклонениями от технологии процесса.

Расчет непроизводственных затрат рабочего времени

	Показатели
	Усл.обозн.
	∑тыс.руб.

	1.Себестоимость продукции
	С/С
	37980

	2.Зараб.плата производ.раб.
	ЗПпр
	8374

	3.Потери от брака
	Пбр
	67

	4.Материальные затраты
	МЗ
	2323,36

	5.Затраты на исправление брака
	Зб/р
	9,3

	6.Зараб.плата всех работников
	ЗПр
	148870

	7.Кол.час.отраб.рабочими
	Тч
	1244


Рассчитаем не производственные затраты рабочего времени, в связи и изготовлением и исправлением брака.

1.Удельный вес заработной платы всех рабочих в себестоимости продукции.
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где ЗПпр – заработная плата производственных рабочих, тыс.р.;

С/С – себестоимость продукции, тыс.р.
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2.Заработная плата в себестоимости брака.
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где Д(ЗПрсс/с) – удельный вес заработной платы рабочих в себестоимости продукции, %.;

Пбр – потери от брака, тыс.р.
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3.Удельный вес заработной платы производственных рабочих за вычетом материальных затрат.
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где ЗПпр – заработная плата производственных рабочих, тыс.р.;

С/С – себестоимость продукции, тыс.р.;

МЗ – плановые материальные затраты (1 задача), тыс.р.
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4.Заработная плата производственных рабочих по исправлению брака.


[image: image27.wmf])

(

*

МЗ

ЗПпр

Д

Збр

ЗПпр

-

=

,                                        

где Збр – затраты на исправление брака, тыс.р.;

Д(ЗПпр-МЗ) – удельный вес заработной платы рабочих за вычетом материальных затрат.
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5.Среднечасовая заработная плата всех работающих.
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где ЗПр – заработная плата всех работников, тыс.р.;

Тч – количество часов отработанное рабочим, тыс.ч.


[image: image30.wmf].

.

67

,

119

1244

148870

/

руб

тыс

ч

ЗПср

=

=


6.Заработная плата рабочих в окончательном браке.
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где ЗПс/сбр – заработная плата в себестоимости брака, тыс.р.;

ЗПиспбр – заработная плата производственных рабочих по исправлению брака
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7.Рабочее время затраченное на изготовление и исправление брака.
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где ЗПокбр – заработная плата рабочих в окончательном браке, тыс.р.;

ЗПср/ч – среднечасовая заработная плата всех работающих, тыс.р.


[image: image34.wmf].

/

14

,

0

67

,

119

95

,

16

ч

тыс

Рв

ибр

=

=


Вывод: данные показали, что затраты на оплату труда связанные с изготовлением и исправлением брака составили 16,95 тыс.руб., а рабочее время затраченное на изготовление и исправление брака составило 0,14 тыс./ч.

2.3.6 Анализ производительности труда.

Анализ выработки (производительности труда)

	Показатели
	Усл.обознач.
	План
	Факт
	±∆
	Темп ∆

	1.Товарная продукция
	ТП
	74690
	75250
	560
	0,75

	2.Численность работающих
	Чраб-щих
	114
	314
	200
	175,44

	3.Численность рабочих
	Чраб.
	103
	281
	178
	172,82

	4.Отработ.тыс.чел.дней всеми рабочими
	Др
	0,9035
	0,8949
	-0,0086
	-0,95

	5.час/раб.времени
	Тчр
	1244
	1276
	32
	2,57

	6.Отработ.1 раб.
	Тчр1
	12,08
	4,54
	-7,54
	-62,40

	7.Среднегод.выработка на 1 работающего
	Враб-щих= ТП / Чраб-щих
	655,18
	239,65
	-415,53
	-63,42

	8.Среднегод.на 1 рабочего
	Враб.=ТП / Чраб.
	725,15
	267,79
	-457,35
	-63,07

	9.Сре.час.прод.
	Вч=ТП / Тчр
	60,04
	58,97
	-1,07
	-1,78


Вывод: таблица показывает, что среднегодовая выработка на одного рабочего снизилась на 415,53 тыс.руб. и это получается в результате следующих факторов:

1. Снижением интенсивности труда, т.е. среднечасовая выработка на 1,07 тыс.руб. или 1,78%.

2. Повышения потерь рабочего времени на 32 тыс./ч. или 2,57%.

3. Изменение удельного веса рабочих 0,0086 тыс. или 0,95%.

Факторная модель среднегодовой выработки:
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где Тчр – отработанное время одним рабочим, ч.;

Др – доля рабочих,

Вч – среднечасовая продолжительность, ч.

Размер влияния факторов

	Фактор
	Формула
	Размер влияния
	Д %

	1.Кол.отраб.час 1 раб.
	∆В(Тчр1)=∆Тчр1*Др(план)*Вч(план)
	-408,84
	98,39

	2.Удельный вес раб.в общ.числ.
	∆В(Д)=∆Др*Тчр1(факт)*Вч(план)
	-2,35
	0,56

	3.В завис.от выр.час.
	∆В(Вч)=∆Вч*Тчр1(факт)*Др(факт)
	-4,34
	1,04

	Итого
	 
	-415,53
	100,00


Таблица показывает, что на среднегодовую выработку положительное влияние оказывают три фактора и влияние каждого фактора на изменение товарной продукции составляет:
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где (∆В(Тчр1) – количество часов отработанное одним рабочим,

ТП1 – фактический объем товарной продукции, тыс.р.
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где (∆В(Д) – удельный вес рабочих в общей численности,

ТП1 – фактический объем товарной продукции, тыс.р.
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где (∆В(Вч) – в зависимости от выработки часов.

ТП1 – фактический объем товарной продукции, тыс.р.
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Сумма трех факторов:
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Вывод: изменение товарной продукции в зависимости от трех факторов составило 31268313,22 тыс.руб. Изменение ∆В(Вч), ∆В(Тчр1) и ∆В(Д) показывает снижение товарной продукции на 31268313,22 тыс.руб.

2.4 Анализ себестоимости продукции 

2.4.1 Анализ структуры себестоимости

Анализ структуры себестоимости продукции производится на основании данных по экономическим элементам или статьям . На основе данного анализа определяет тип производства

- Материалоемкое (если доля материальных затрат в себестоимости составляет более 40% от общей суммы затрат)

· Фондоемкое (то же)

· Трудоемкое 

 2.4.2 Анализ материальных затрат

Анализ использования материальных ресурсов проводится по обобщающим и частным показателям.

Обобщающие:

а) Материалоемкость.

б) Материалоотдача.

в) Удельный вес материальных затрат в себестоимости продукции.

г) Коэффициент использования материальных ресурсов.

Частные показатели используются для характеристики эффективности использования отдельных элементов материальных затрат.

1 Материалоемкость продукции – это отношение суммы материальных затрат к стоимости произведенной продукции показывает материальные затраты на каждый рубль выпущенной продукции на начало и конец периода

Ме = Материальные затраты

Объем выпуска продукции

3. Материалоотдача продукции – это отношение объема выпуска продукции к материальным затратам и показывает выпуск продукции на рубль потребленных материалов на начало и конец периода

Мо = Объем выпуска продукции
    Материальные затраты

3.Удельный вес материальных затрат в себестоимости продукции

- характеризует долю материальных затрат в себестоимости продукции на начало и конец периода

Дмз = Материальные затраты
Себестоимость продукции

2.4.3 Анализ материалоемкости по прямым материальным затратам

Анализ материалоемкости по прямым материальным затратам

	Показатели
	План
	Факт
	±∆

	V продукции
	14521
	22331
	+7810

	МЗпр
	2323,36
	4466,2
	+2142,84

	Мепр
	0,16
	0,20
	+0,04

	МЗпрΙ
	-
	3572,9
	-

	Рм
	-
	-893,3
	-
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где МЗпр0 - прямые материальные затраты, тыс.р.;

V1 – фактический объем выпуска продукции, тыс.р.;

V0 – плановый объем выпуска продукции, тыс.р.
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где МЗпрΙ - прямые материальные затраты на основе плановой калькуляции исходя из ассортимента продукции, тыс.р.;

МЗпр1 – фактические материальные затраты, тыс.р.
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Изменение Материалоемкости произошло в результате того, что объем выпуска, увеличился, и произошло изменение материальных затрат.

Рассчитаем влияние этих факторов:

1. Влияние изменение структуры продукции на материалоемкость по прямым материальным затратам.
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где МЗпрΙ - прямые материальные затраты на основе плановой калькуляции исходя из ассортимента продукции, тыс.р.;

V1 – фактический объем выпуска продукции, тыс.р.;

∆Рм – отклонение цены на материальный ресурс.
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где МепрΙ – материалоемкость по плану исходя из фактического выпуска, скорректированная на изменение цен, тыс.р.;

Мепр0  - плановая материалоемкость по прямым материальным затратам, тыс.р.
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Это будет свидетельствовать о том, что в выпущенном продукте снизилась доля более материалоемкого изделия.

2. Влияние изменения уровня материальных затрат по отдельным изделиям.
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где МЗпр1 – фактические материальные затраты, тыс.р.,

∆Рм – отклонение цены на материальный ресурс,

V1 – фактический объем выпуска продукции, тыс.р.
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где Мепр|| - материалоемкость фактическая, в ценах принятых в плане, тыс.р.;

МЗпрΙ - прямые материальные затраты на основе плановой калькуляции исходя из ассортимента продукции, тыс.р.
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В результате чего стало ясно, что увеличился уровень материальных затрат по отношению к изделиям.

3. Влияние цен на материалы.
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где МЗпр1 – фактические материальные затраты, тыс.р.;

V1 – фактический объем выпуска продукции, тыс.р.;

∆Рм – отклонение цены на материальный ресурс.
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где МепрΙΙΙ – влияние цен на материалы, тыс.р.;

МепрΙΙ - материалоемкость фактическая, в ценах принятых в плане, тыс.р.
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В результате снижения цены на материалы произошло увеличение материалоемкости.

4. Влияние изменение отпускных цен на продукцию.
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где МЗпр1 – фактические материальные затраты, тыс.р.;

МепрΙΙΙ – влияние цен на материалы, тыс.р.
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Влияние факторов на материалоемкость

	Факторы
	Размер влияния
	Структура факторов %

	∆Мепр(Д)
	-0,0062
	-15,5

	∆Мепр (ОИ)
	+0,077
	+192,5

	∆Мепр (ЦМ)
	-0,0385
	-96,25

	∆Мепр (ОЦ)
	+0,0077
	+19,25

	Итого
	+0,04
	100


Вывод: наиболее значимым фактором увеличения материалоемкости взяло на себя увеличение уровня материальных затрат по отдельным изделиям на 192,5%. Вторым фактором увеличения материалоемкости является увеличение структурных цен на материалы на 19,25%. Факторами снижающими уровень материалоемкости являются показатели снижения цен на материальные ресурсы на 96,25% и снижение материалоемкости изделий в выпуске продукции на 15,5%.

2.4 Анализ финансовой отчетности предприятия
3.5.1 Анализ  и группировка статей актива  баланса

Актив баланса содержит сведения о размещении капитала предприятия, то есть о вложениях в конкретное имущество и материальные ценности, о расходах предприятия на производство и реализацию продукции, а так же об остатках денежных средств предприятия. Каждому виду размещенного капитала соответствует определенная статья баланса. Основным признаком группировки является степень их ликвидности, то есть быстрота превращения их в деньги.

Все активы делятся:

1.Долгосрочные (внеоборотные) активы -1 раздел актива баланса.

2. Текущие (оборотные) активы –             2 раздел актива баланса.

Размещение средств имеет большое значение в финансовой деятельности предприятия. Анализируя Актив баланса нужно обращать внимание на следующие тенденции;

1.Увеличение денежных средств на счетах предприятия говорит об укреплении ФСП, их сумма должна таковой, чтобы погасить все первоочередные платежи. Но наличие больших остатков денежных средств на счетах на протяжении длительного времени может говорить о нерациональном использовании оборотного капитала.

3.При анализе дебиторской задолженности обращают внимание ее увеличение или уменьшение. Рост дебиторской задолженности не всегда явление отрицательное, так как при расширении деятельности предприятия растет и дебиторская задолженность. Различают нормальную и просроченную дебиторскую задолженность. Последняя создает финансовые трудности для предприятия из-за замораживания финансовых ресурсов предприятия.

4.При анализе готовой продукции обращают внимание на ее долю в общем объеме оборотных активов и запасов

Анализ и группировка статей актива баланса

	Статьи актива

баланса
	На начало года
	На конец года
	∆±
	∆Д%
	Темп

∆

	
	Σ
	%
	Σ
	%
	
	
	

	1. Внеоборотные активы
	1032
	53
	1853
	82
	821
	29
	79.5

	Нематериальные активы
	150
	14.5
	142
	7.7
	-8
	-6.8
	-5.3

	Основные средства
	750
	72.7
	1025
	55.3
	275
	17.4
	36.6

	Незавершенное строительство
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	Долгосрочные финансовые вложения
	100
	9.7
	600
	32.4
	500
	22.7
	500

	2. Оборотные активы
	900
	46.3
	406
	18
	-494
	-28.3
	-54.9

	Запасы
	750
	83.3
	250
	61.6
	500
	-21.7
	-66.6

	- сырье и материалы
	530
	70.6
	91
	36.4
	-439
	-34.2
	-82.8

	- готовая продукция
	70
	9.3
	80
	32
	10
	22.7
	14.2

	- товары отгруженные
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	- незавершенное производство
	80
	10.6
	45
	18
	-35
	7.4
	-43.7

	Просроченная дебиторская задолженность
	2
	0.2
	8
	1.9
	6
	1.7
	300

	Дебиторская задолженность
	80
	8.9
	87
	21.4
	7
	12.5
	8.75

	Краткосрочные финансовые вложения
	15
	1.6
	20
	4.9
	5
	3.3
	33.3

	Денежные средства
	10
	1.1
	9
	2.2
	-1
	1.1
	-10

	Прочие оборотные активы
	4
	40
	4
	44.4
	-
	4.4
	-

	Валюта баланса
	1932
	100
	2259
	100
	327
	-
	16.9


Из таблицы видно, что за отчетный период имущество предприятия  увеличилось на 327 тыс. рублей или 16,9%. В том числе  в необоротные активы увеличились на 821 тыс. рублей или 79.5%,  оборотные активы уменьшились на 494 тыс. рублей или 54.9% 

Внеоборотные активы изменились за счет:

а) увеличения основных средств на 275 тыс. руб. или 36.6%;

б) долглсрочных финансовых вложений на 500 тыс. руб. или 500%;

в) уменьшились нематериальные активы на 8 тыс. руб. или 5.3%.
2. Оборотные активы изменились за счет:

а) увеличения  просроченной дебиторской задолженности на 6 тыс. руб. или 300%; 

б) дебиторской задолженности  на  7 тыс. руб. или 8.75%;

в) краткосрочных финансовых вложений на 5 тыс. руб. или 33.3%

г) уменьшились запасы на 500 тыс. руб. или 66.6%

в том числе:

· увеличилась готовая продукция на 10 тыс. руб. или 14.2%;
· уменьшились сырье и материалы на 439 тыс. руб. или 82.8%;

· незавершенное производство на53 тыс. руб. или 43.7%.

д) денежные средства уменьшились на 1 тыс. руб. или 10%

В отчетном периоде произошли структурные изменения.

1. Доля в необоротных активов увеличилась на 29% за счет:

а) увеличения доли долгосрочных финансовых вложений на 22.7%;

б) уменьшения доли нематериальных активов на 6.8%;

в) доли основных средств на 17.4%.1

2. Доля оборотных активов уменьшилась на 28.2% за счет:

а) увеличения доли просроченной дебиторской задолженности на 1.7%;
б) увеличение доли дебиторской задолженности на 12.5%;

в) увеличение доли краткосрочных финансовых вложений на 33.3

3.5.2 Анализ и группировка статей пассива баланса

Если в Активе отражены средства предприятия, то в Пассиве – источники их образования. Финансовое состояния предприятия зависит от того, какие средства оно имеет и куда они вложены. Они классифицируются по следующим признакам:

1. По степени принадлежности;

а) собственный капитал – IV раздел пассива баланса

б) заёмный капитал – IV и V разделы пассива баланса

2. По продолжительности использования;

а) долгосрочный (постоянный) – IV и V разделы пассива баланса

б) краткосрочный (заёмный) – VI раздел пассива баланса

Собственный капитал нужен предприятию для финансирования своей деятельности, и он является основой независимости предприятия.

    Если средства предприятия созданы за счёт краткосрочных обязательств, то его финансовое положение будет неустойчивым, так как краткосрочными займами нужна постоянная оперативная работа и контроль. От оптимальности соотношения собственного и заёмного капитала зависит финансовое состояние предприятия

Анализ и группировка статей пассива баланса

	Статьи пассива баланса
	На начало года
	На конец года
	  ( (
	 (Д%
	Темп

( (%)

	
	(
	%
	(
	%
	
	
	

	1. Капитал и резервы
	1561
	81
	1194
	52,8
	-380
	-28,2
	-24,1

	Уставный капитал
	830
	52,7
	830
	69,5
	0
	16,8
	0

	 Добавочный капитал
	206
	13
	40
	3,3
	-166
	-9,7
	-80,5

	Резервный капитал
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	Нераспределенная прибыль
	388
	24,6
	154
	12,8
	-234
	-11,8
	-60,3

	Е) Нераспределенный убыток
	-13
	1,1
	-
	-
	-
	-
	-

	2. Долгосрочные пассивы
	80
	4,1
	310
	13,7
	230
	9,6
	287,5

	3. Краткосрочные пассивы
	291
	14,9
	755
	33,4
	464
	18,5
	159,4

	 Заемные средства
	90
	31
	354
	46,8
	264
	15,8
	2933

	Кредиторская задолженность
	150
	51,5
	125
	16,5
	-25
	-35
	-16,6

	-поставщики и подрядчики
	25
	16,6
	65
	52
	40
	35,4
	160

	- векселя к уплате
	12
	8
	-
	-
	-
	-
	-

	- авансы полученные
	24
	16
	20
	16
	-4
	0
	-16,6

	Фонды и резервы
	37
	12,7
	213
	28,2
	176
	15,5
	475,6

	Валюта баланса
	1932
	100
	2259
	100
	327
	-
	16,9


ВЫВОД:  

 2.5.3 Анализ платежеспособности
    Платежеспособность – это способ предприятия погасить свои краткосрочные обязательства за счет различных элементных оборотных средств.

    Ддя этого раcчитываются следующие коэффициенты:

1..Коэффициент абсолютной ликвидности – данный коэффициент показывает, какая часть краткосрочной задолженности может быть покрыта за счет абсолютно ликвидных активов:
К а.л. = ДС + КФВ / КЗС + КЗ

К = 10 + 15 / 150 + 90 = 0,1 * 100% = 10%

К = 9 + 20 / 354 + 125 = 0, 06 * 100% = 6%

(К = 0,06 – 0,1 = - 0,04

  Нормальным уровнем данного коэффициента считается коэффициент в пределах 0,2 – 0,5. В отчетном периоде на начало года предприятие могло покрыть свою кредиторскую задолженность своими быстро ликвидными активами. На начало года 10%, на конец года 6%, это произошло за счет большой задолженности и уменьшения ДС.

2. Коэффициент быстрой (промежуточной ) ликвидности- показывает в какой степени быстроликвидные активы могут покрыть краткосрочную задолженность:
К п.л. = ДС + КФВ + ДЗ / КЗС

К = 10 + 15 + 80 / 90 + 150 = 0,4 * 100% = 40%

К = 9 + 20 + 87 / 354 + 125 = 0,2 * 100% = 20%

(К = 0,2 – 0,4 = - 0,2  * 100% = - 20%

   Нормальным считается уровень данного коэффициента от 0,6 до 0,8. На начало периода предприятие могло покрыть свои краткосрочные обязательства  за счет быстро ликвидных активов. На начало года 40%, на конец года снизилась на 20%, это произошло за счет повышения кредиторской задолженности.

3.Коэффициент общей (текущей) ликвидности - показывает в какой степени оборотные активы превышают краткосрочные обязательства:
К о.л. = АБ/II Р / КЗС + КЗ

 К = 900 / 90 + 150 = 3,75 * 100% = 375%

 К = 406 / 354 + 125 = 0,84 * 100% = 84%

(К = 0,84 – 3,75 = -2,91 * 100% = -291%

 Нормальным считается коэффициент от 1 до 2. На начало года коэффициент превышает норму, он равен 375%, на конец года он снизился на 291%, т.к. нет ДС, ДЗ и  З, это говорит о том, что предприятие сворачивает свою деятельность.

2.5.4 Анализ кредитоспособности 

Кредитоспособность - это способность предприятия своевременно погашать кредиты и проценты по ним.

1. Коэффициент отношения выручки от реализации к чисто текущим активам:
К1 = Вр / ЧТА

ЧТА = (ДС + КФВ + ДЗ) – ( КЗС + КЗ)

ЧТА = (10 + 15 + 80) – (90 + 150) =  105 < 240

ЧТА = (9 + 20 + 87) – ( 354 + 125) = 116 <  479

Т.к. предприятие не имеет ЧТА, то мы рассчитываем отношение Вр к быстро ликвидным активам.

К = Вр / Бл.а.

К1 = 2912 / 105 = 27,7

К1 = 2420 / 116 = 20,8

(К = 20,8 – 27,7 = - 6,9

На начало года на каждый рубль ликвидных активов  приходилось 27,7 руб. выручки, на конец года на каждый рубль ликвидных активов приходилось выручки 20,8 руб.

2. Коэффициент отношения Вр к собственному капиталу.

К= Вр / СК – НА

К2 = 2912 / 1574 – 150 = 2,04

К2 = 2420 / 1194 – 142 = 2,3

(К = 2,3 – 2,04 = 0,26

На начало года на каждый рубль собственных источников средств приходилось 2,04 руб. выручки, на конец года стало приходиться 2,3 руб., т.е. этот коэффициент повысился на 0,26 руб, это произошло за счет ВА.

3. Коэффициент отношения КЗ к СК.

К = КЗ / СК – НА

К3 = 150 / 1574 – 150 = 0,10 * 100% = 10%

К3 = 125 / 1194 – 142 = 0,11 * 100% = 11%

(К = 0,11 – 0,10 = 0,1 * 100% = 1%

 На начало года на каждый рубль собственных средств приходилось 10 коп.

 заемных, на конец года стало приходиться 11 копеек, это произошло за счет СК.  

2.5.5 Анализ финансовой устойчивости по абсолютным и относительным показателям

Одной из характеристик стабильного положения предприятия является его финансовая устойчивость – это экономическое и финансовое состояние предприятия, при котором платежеспособность постоянна во времени, а соотношение собственного и заёмного капитала обеспечивает предприятию стабильное превышение его доходов над расходами. На финансовую устойчивость предприятия влияют следующие факторы;

1 Положение предприятия на рынке

2 Производство и выпуск  конкурентоспособной продукции

3 Потенциал предприятия в деловом сотрудничестве

4 Степень зависимости предприятия от внешних кредиторов и инвесторов

5 Наличие неплатёжеспособных дебиторов

Состояние запасов и обеспеченность их источниками формирования характеризуют Абсолютные показатели финансовой устойчивости. 

I. Абсолютные показатели финансовой устойчивости.

Он характеризует обеспеченность предприятия запасами их состоянием. Для этого используются 3 показателя, которые дают оценку статей баланса “Запасы”.

1. Наличие собственных оборотных средств.

СОС=СК-ВА

СОС = 1574-1032=542

СОС = 1194-1853= -659

ΔСОС = -659-542= -1201

За отчетный период собственные оборотные средства на начало года увеличились на 542 тыс. руб., на конец года они снизились на 1201 тыс. руб. или в 221,5 раза, так как нет собственных оборотных средств в капитале. 

2. Наличие собственных и долгосрочных заемных источников.

СД=СОС-ДП

СД = 542-80=462

СД = -659-310= -969

ΔСД= -659-462=-1121

Собственные и долгосрочные заемные источники за отчетный период на конец года  

составляли  462 тыс. руб., на конец года они уменьшились на 1121тыс. руб. Или в 309,7 раза.

3. Общая величина основных источников формирования запасов и затрат.

ОИ=СД+КЗС

ОИ = 462+90=552

ОИ = -969+354= -615

ΔОИ = -615-552= -1167

Общая сумма основных источников формирования запасов и затрат на начало года составляла 552 тыс. руб., а на конец года уменьшилась на 1167 тыс. руб. Или в 211,4 раза.

II Для характеристики использования обеспеченности запасов источниками их формирования используется 3 показателя.

1.Излишек (недостаток) собственных оборотных средств.

ΔСОС=СОС-З

ΔСОС=542-750= -208

ΔСОС= -659-250= -909

ΔСОС= -909-(-208)= -701

На начало года предприятие имело недостаток в сумме 208 тыс. руб., на конец года он снизился на 701 тыс. руб. или в 337 раз.

2.Излишек (недостаток) общей величины основных источников формирования запасов.

ΔОИ=ОИ-З

ΔОИ=552-750= -198

ΔОИ= -615-250= -865

ΔОИ= -865-(-198)= -667

На начало периода предприятие  имело недостаток  198 тыс. руб., а на конец периода имеет недостаток  865 тыс. руб. В общей сумме они снизились на 667 тыс. руб. или в 336,8 раза.

3.Излишек (недостаток) собственных и долглсрочных заемных  источников

ΔСД=СД-З

ΔСД=462-750= -288

ΔСД= -969-250= -1219

ΔСД= -1219-(-288)= -931

На начало периода предприятие имело недостаток собственных и долгосрочных источников формирования запасов на 288 тыс. руб., а на конец года  уменьшились еще на 931 тыс. руб. за счет снижения запасов.  

Данные показатели обеспеченности запасов источниками их формирования  складываются в трехкомпонентный показатель S.

S (ΔСОС, ΔСД, ΔОИ)

– этот показатель характеризует тип финансовой устойчивости.

1 тип. Абсолютная устойчивость предприятия.

З<СОС+КрТМЦ

750>542+90          250< -659 + 354

750>623                250< -305

2 тип. Нормальная финансовая устойчивость

З = СОС + КрТМЦ

750 > 542 + 90              250 < -659 + 354

750 > 632                       250 < -305

На начало года предприятие не является нормально устойчивым.

3 тип. Не устойчивое ( предкризисное финансовое состояние)

З = СОС + КрТМЦ + ВСС

750 = 542 + 90 + 80 = 712               250 = -659 + 354 + 310 = 5

750 > 712                                          250 > 5

На конец года предприятие является кризисным.

4 тип. Кризисное (на грани банкротства)

З > CОС + КрТМЦ + ВСС

750 > 542 + 90 + 80 = 712             250 > -659 + 354 + 310 = 5

750 > 712                                         250 > 5

На конец года предприятие является банкротом.            

Показатели финансовой устойчивости

	Показатели
	Условные

обозначен
	На начало периода
	На конец периода
	Δ ±
	Темп

 Δ (%)

	1.Источники формирования собственных  оборотных средств
	СК
	1574
	1194
	-380
	75,8

	2.Внеоборотные активы
	ВА
	1032
	1853
	821
	179,5

	3.Наличие собственных

оборотных средств
	СОС
	542
	-659
	-1201
	-121,5

	4.Долгосрочные пассивы
	ДП
	80
	310
	230
	387,5

	5.Наличие собственных и долгосрочных источников
	СД
	462
	-969
	-1431
	-209,7

	6.Основные источники средств
	ОИ
	552
	-615
	-1167
	-111,4

	7.Краткосрочные заемные средства
	КЗС
	90
	354
	264
	393,3

	8.Запасы
	З
	750
	250
	-500
	33,3

	9.Общая сумма собственных оборотных средств
	ΔСОС
	-208
	-909
	-701
	437

	10.Общая сумма собственных и долгосрочных заемных источников
	ΔСД
	-288
	-1219
	-931
	423,2

	11.Общая сумма основных источников
	ΔОИ
	-198
	-865
	-667
	436,8


Вывод: 

Для углубления анализа  финансовой устойчивости используют относительные показатели.

Они делятся на три группы:

I.группа. Коэффициенты, характеризующие обеспеченность предприятия СОС

1) Коэффициент обеспеченности собственных средств:
Косс=СК-ВА/ОА

К=1574-1032/900=0,6 * 100% = 60%

К=1194-1853/406= -1,6 * 100% = 16%

ΔК=1,6-0,6= -2,2 * 100% = 220%

    Собственные оборотные средства для  финансовой устойчивости  предприятия на начало года  было обеспечено на 60%, на конец года понизилось на 220%, нормальным считается 0,1.

2) Коэффициент обеспеченности материальных запасов СОС: 
Комз = СК – ВА / З

К = 1574 – 1032/750 = 0,7 * 100% = 70%

К = 1194 – 1853 / 250 = - 2,6 * 100% = 26%

ΔК = -2,6 – 0,7 =  -3,3 *100% = 330%

      На начало периода запасы были покрыты СОС на 70%, что выше нормы на 40%, это говорит о рациональном использовании основных средств, на конец периода этот коэффициент снизился на 330%.  Нормальным считается коэффициент от 0,6 до 0,8.

   3) Коэффициент маневренности СК:
Кмск = СК – ВА / СК

К = 1574 – 1032 / 1574 = 0,3 * 100% = 30%

К = 1194 – 1853 / 1194 = -0,5 * 100% = -50%

ΔК = -0,5 - 0,3 = -0,8 * 100% = 80%

     Этот  коэффициент показывает с финансовой точки  зрения,  на сколько мобильны собственные источники средств, чем выше этот коэффициент, тем выше финансовое состояние предприятия. В отчетном периоде  коэффициент был ниже нормы,  на начало периода  30%, на конец периода снизилось на 80%. Это говорит о том, что у предприятия нет средств,  для вложения   их в оборотные активы. Нормальным считается коэффициент 0,5.

II. группа. Коэффициенты, характеризующие состояния собственных средств

1)  Индекс постоянного актива:
Ипа = ВА / СК

И = 1032  / 1574 = 0,6 * 100% = 60%

И = 1853 / 1194 = 1,5 * 100% = 15%

ΔИ = 1,5 – 0,6 = 0,9 * 100% = 90%

На начало периода доля основных средств составляла 60%, на конец периода повысилась на 90%. ВА повысились на 50% за счет заемных средств.

2) Коэффициент реальной стоимости имущества:
Крси = ОС + М + НП + МБП / ВБ

К = 750 + 530 + 80 + 60 / 1945 = 0,7 * 100% = 70%

К = 1025 + 91 + 45 + 23 / 2259 = 0,5 * 100% = 50%

ΔК = 0,5 – 0,7 = -0,2 *100% =  -20%

Реальная стоимость имущества на начало года составляла 70% в общей стоимости, на конец года понизилась на 20%.

3) Коэффициент привлеченных долгосрочных заемных средств:
Кпдс = ДП / СК + ДП
К = 80 / 1574 + 80 = 0,04 * 100% = 4%

К = 310 / 1194 + 310 = 0,2 * 100% = 20%

ΔК = 0,2 – 0,04 = 0,16 * 100% = 16%

На начало периода собственные средства составляли 4% в общей сумме источников финансирования, на конец периода повысились на 16%, это говорит о том, что повысилась зависимость предприятия от заемного капитала.

III. группа. Коэффициенты, характеризующие независимость (зависимость) предприятия

1). Коэффициент автономии:
Ка = СК / ВБ

К = 1574 / 1945 = 0,8 * 100% = 80%

К = 1194 / 2259 = 0,5 * 100% = 50%

ΔК = 0,5 – 0,8 = -0,3 * 100% = -30%

Финансовая независимость на начало года составляла 80%, а на конец года снизилась на 30%, это произошло за счет собственного капитала и повышения ДП и КП.

2). Коэффициент соотношения собственного и заемного капитала:
Кссзк = КЗС + КЗ / СК

К = 90 +150 / 1574 = 0,15 * 100% = 15%

К = 354 + 125 / 1194 = 0,40 * 100% = 40%

ΔК = 0,40 – 0,15 = 0,25

На каждый рубль собственных средств приходилось 15 копеек заемных, а на конец года повысилось на 25 копеек.

3). Коэффициент устойчивого финансирования:
Куф = СК + ДП / ВБ

К = 1574 + 80 / 1945 = 0,8 * 100% = 80%

К = 1194 + 310 / 2259 = 0,6 * 100% = 60%

ΔК = 0,6 – 0,8 = -0,2 * 100% = -20%

Этот коэффициент отражает степень независимости  предприятия от краткосрочных заемных источников покрытия, на начало года он составлял 80%, а на конец года  снизился на 20%, это произошло за счет  привлечения долгосрочных пассивов.

2.5.6 Анализ ликвидности баланса

Ликвидность – это способность активов превращаться в деньги. Активы делятся  по степении ликвидности на:

-   абсолютноликвидные активы

· быстроликвидные активы 

· медленнореализуемые активы

· труднореализуемые активы

А1 – Абсолютно ликвидные активы.

А1 = ДС + КФВ

А1 = 10 + 15 = 25

А1 = 9 + 20 = 29

А2 – Быстроликвидные активы

А2 = ДЗ + ПОА

А2 = 80

А2 = 87           

А3 – Медленно реализуемые активы.

А3 = З – РБП + НДС + ДФВ

А3 = 750 – 10 + 43 + 100 = 883

А3 = 250 – 11 + 32 + 600 = 871

А4 – Трудно реализуемые активы
А4 = ВА – ДФВ + ПДЗ + РБП

А4 = 1032 – 100 + 2 + 10 = 944

А4 = 1853 – 600 + 8 +11 = 1272

П1 – Наиболее срочные обязательства
П1 = КЗ

П1 = 150       П1 = 125

П2 – Краткосрочные пассивы

П2 = КЗС + ПКП

П2 = 90 + 14 = 104

П2 = 354 + 63 = 417

П3 – Долгосрочные обязательства (пассивы).

П3 = ДП

П3 = 80          П3 = 310

П4 – Постоянные пассивы

П4 = С К + ФиР

П4 = 1574 + 37 – 13 = 1598

П4 = 1194 + 213  = 1407

Анализ ликвидности баланса
	Актив
	Начало года
	Конец года
	Пассив
	Начало года
	Конец года
	А-П
	Изменения

	
	
	
	
	
	
	Начало года
	Конец года
	

	А1
	25
	29
	П1
	150
	125
	-125
	-96
	-221
	+126,1

	А2
	80
	87
	П2
	104
	417
	- 24
	- 330
	30
	379,3

	А3
	883
	871
	П3
	80
	310
	798
	561
	- 90
	- 64,4

	А4
	944
	1272
	П4
	1598
	1407
	- 654
	- 135
	69
	10,6

	Итого
	1932
	2259
	Итого
	1923
	2259
	
	
	
	


На основании сравнения А1 с П1, можно сделать вывод, что предприятие не является абсолютно ликвидным, т. к. на начало года А1< П1 на 125 тыс. руб. или 500%, на конец года  снизилось на 96 тыс. руб. или  331%. 
Сравнивая А2 с П2  можно увидеть, что предприятие не является абсолютно ликвидным, т. к. А2 меньше П2 на 24 тыс. руб. или 30%, на конец года  снизилось на 330 тыс. руб. или  397,3%. На основании сравнения  А3 с П3, можно сделать вывод, что предприятие  является  перспективно ликвидным, т. к. на начало года А3 больше, чем П3 на 798 тыс. руб. или 90%, а на конец года  уменьшилось на 561 тыс. руб. или 64,4%.Сравнивая А4 с П4 , можно сделать вывод, что на начало года А4  меньше П4 на 654 тыс. руб. или 69%, на конец года  снизилось на 135 тыс. руб. или 10,6%, это говорит о том, что предприятие ведет свою деятельность в масштабах, превышающих его собственный капитал.

2.5.7 Анализ показателей оборачиваемости оборотного капитала
1. Коэффициент оборачиваемости (скорость оборота):
Ко = Вр / СО

К=2912/653=4(дня)
       К = 2420 / 653 = - 3 (дня)

ΔК = - 3 – 4 = - 1 (день)

Уменьшение коэффициента оборота с 4 до 3, говорит о том, что идет замедление оборачиваемости оборотных средств.

2. Длительность одного оборота:
Д1об. = СО * Т / Вр

Д = 653 * 360 / 2912 = 80 (дней)

Д = 653 * 360 / 2420 = 97 (дней)

ΔД = 97 – 80 = 17 (дней)

На начало года 1 оборот составлял 80 дней, а на конец года произошло увеличение  длительности оборота на 17 дней, т. к. стали менее рационально использоваться оборотные средства. 

3. Коэффициент закрепления оборотных средств:
К3 = СО / Вр

К3 = 653 / 2912 = 0,2

К3 = 653 /  2420 = 0,3

ΔК = 0,3 – 0,2 = 0,1

На начало года на каждый рубль реальной продукции приходилось 2 копейки оборотных средств, а на конец года этот показатель повысился на 1 копейку.

2.5.8 Анализ движения денежных средств

Анализ денежных потоков характеризует наличие и движение денежных средств предприятия по различным видам деятельности – текущей, инвестиционной и финансовой, показывает притоки и оттоки денежных средств и эффективность той или иной деятельности предприятия.
Анализ движения денежных средств

	ПОКАЗАТЕЛИ
	Строка 
	сумма

	I. Текущая деятельность

	1.1. Приток денежных средств:
	
	3084

	А) Выручка от реализации
	030
	2420

	Б) авансы, полученные от покупателей 
	050
	20

	В) целевое финансирование
	060
	-

	Г) прочие поступления
	110
	-

	Д) кредиты и займы
	080
	664

	1.2. Отток денежных средств:
	
	208

	А) оплата приобретенных товаров и услуг
	130
	65

	Б) оплата труда
	140
	-

	В) отчисления на соц. Нужды
	150
	23

	Г) на выдачу подотчетных сумм
	160
	-

	Д) на выдачу авансов
	170
	20

	Е) расчеты с бюджетом
	220
	12

	Ж) оплата процентов, полученных кредитором и займом
	230
	88

	З) прочие авансы
	250
	-

	ИТОГО: 1.1. – 1.2.
	
	     2876

	II. Инвестиционная деятельность.

	2.1. Приток денежных средств:
	
	

	А) Вр основных средств и иного имущества
	040
	4,2

	2.2. Отток денежных средств
	
	187

	А)  оплата долевого участия в сроителбстве
	180
	-

	Б)  оплата машин, оборудования и транспортных средств
	190
	187

	ИТОГО: 2.1. – 2.2.
	
	-182,8

	III. Финансовая деятельность.

	3.1. Приток денежных средств:
	
	-

	А)  дивиденды и проценты по финансовым вложениям
	090
	-

	3.2. Отток денежных средств:  
	
	

	А)  финансовые вложения
	200
	-

	Б)  выплата дивидендов и процентов
	210
	20

	ИТОГО: 3.1 – 3.2. 
	
	-20

	ВСЕГО ДЕНЕЖНЫХ СРЕДСТВ: I +II+ III
	
	     2673.2


Общий приток денежных средств составил 2673.2 тыс. руб. Это произошло за счет притока денежных средств от текущей деятельности в размере 2876 т.руб и оттока денежных средств от инвестиционной деятельности на 182,8 тыс. руб. и  отттока денежных средств по финансовой деятельности на 20 т.руб.

По текущей деятельности 

1.Приток денежных средств произошел за счет:

а) Вр на 2420 тыс. руб.;

б) авансов полученных от покупателей в сумме 20 тыс. руб.;

в) кредитов и займов полученных в сумме 664 тыс. руб.

2. Отток денежных средств произошел за счет:

а) оплаты приобретенных товаров и услуг в сумме 65 тыс. руб.

б) отчислений на социальные нужды  23 тыс. руб.

в) расчетов с бюджетом 12 тыс. руб.

г) оплаты процентов, полученных кредиторами 88,5 тыс. руб.

По инвестиционной деятельности:

1.Приток денежных средств произошел за счет:

а)Вр основных средств и иного имущества  4,2 тыс. руб.

2. Отток денежных средств произошел за счет:

а) оплаты машин, оборудования и  транспортных средств 187 тыс. руб.

По финансовой деятельности:

 1. Отток денежных средств произошел за счет:

а) выплаты дивидендов и процентов в сумме 20 тыс. руб.

2.6  Анализ финансовых результатов деятельности предприятия

3.6.1 Анализ валовой прибыли

Прибыль – это важнейший показатель эффективности производства и основной источник финансирования деятельности предприятия.

Анализ формирования использования прибыли проводится в несколько этапов:

1. Анализ прибыли по составу динамики.

2. Факторный анализ прибыли от реализации.

3. Анализ причин отклонений.

4. Анализ формирования чистой прибыли и влияние налогов на прибыль.

5. Оценка эффективности распределения прибыли.

Формирование прибыли от всех видов финансово-хозяйственной деятельности отражается в форме №2 «Отчет о финансовых результатах».

Валовая прибыль зависит в основном от прибыли, от реализации основной продукции, которая в целом зависит от четырех факторов:

1. Объем реализации продукции в натуральных измерителях (Q)

2. Ее структуры (Д)

3. Себестоимости (С)

4 .От уровня цен (р)
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где Qобщ – объем реализации в натуральных измерителях,

Дi – структура валовой прибыли,

Рi – уровень цен,

Сi – себестоимость.

2.6.2 Определение влияния цены и себестоимости на прибыль.

Для упрощения анализа используют следующий порядок изучения влияния факторов на прибыль:

1. Рассматривается влияние цены реализации и себестоимости на  прибыль от единицы продукции по каждому наименованию.

2. Рассчитывается влияние факторов структурных сдвигов и удельной прибыли по каждому наименованию продукции на усредненную прибыль на единицу продукции.

3. Оценивается влияние объема выпуска продукции от единицы продукции на прибыль от реализации.

Факторный анализ прибыли от реализации

	Показатель
	Q
	Р
	С/С ед. продук.
	Прибыль ед.
	Прибыль общая

	
	план
	факт
	∆Q
	темп
	
	
	
	план
	Факт
	∆По
	темп

	Рейка
	20014
	22487
	2473
	12,4
	18,7
	15,4
	3,3
	66,0
	74,2
	8,2
	12,4

	Паркет
	20361
	11654
	-8707
	-42,8
	15,7
	13,7
	2
	40,7
	23,3
	-17,4
	-42,8

	Плинтус
	10288
	13665
	3377
	32,8
	24,1
	18,7
	5,4
	55,6
	73,8
	18,2
	32,8

	Итого
	50663
	47806
	-2857
	-5,6
	19,5
	15,9
	3,6
	54,1
	57,1
	3,0
	5,5


Произведя анализ прибыли от реализации мы видим, что она увеличилась на 3,0 тыс.руб. или на 5,5%. Прибыль по продукту «Рейка» увеличилась на 8,2 тыс.руб. или на 12,4%. Прибыль от реализации продукта «Паркет” снизилась на 17,4 тыс. руб. или на 42,8%. Прибыль по продукту «Плинтус» увеличилась на 18,2 тыс. руб. или на 32,8%.

Это произошло под влиянием нескольких факторов:

1. Произошло снижение Q на 2857 тыс. или на 5,6%. Фактор показал, что производство продукции «Рейка» и «Плинтус» увеличилось на 2473 т.руб. или на 12,4% и соответственно 3377 т.руб. или на 32,8%. Производство  продукта «Паркет» снизилось на 8707 т.руб. или 42,8%.

2. Цена средняя по трем видам продуктов составила 19,5 рубля.

3. Себестоимость средняя по трем видам продуктов составила 15,9 рубля.

4. Цена за единицу средняя по трем видам продуктов составила 3,6 рубля.

Положительное влияние на прибыль оказало снижение себестоимости производства по сравнению с ростом цен: по продукту Рейка себестоимость снизилась в 0,84 раза, по продукту Плинтус себестоимость снизилась в 0,87 раза, а по продукту Паркет себестоимость снизилась в 0,77 раза. В результате чего выяснилось, что общая себестоимость ниже цены в 0,82 раза.

Для оценки влияния каждого фактора на прибыль от реализации просмотрим структурные сдвиги.

Анализ структурных сдвигов

	Q
	План
	Факт
	∆Д

	
	∑
	%
	∑
	%
	

	Рейка
	20014
	39,5
	22487
	47,0
	7,5

	Плинтус
	20361
	40,2
	11654
	24,4
	-15,8

	Паркет
	10288
	20,3
	13665
	28,6
	8,3

	Итого
	50663
	100,0
	47806
	100,0
	0,0
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где Qобщ – плановый объем реализации продукции, тыс.р.;

Дi – структура,

Пед0i – плановая прибыль единицы продукции, тыс.р.
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Метод цепной подстановки:
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где Qобщ1 – фактический объем реализации продукции, тыс.р.;

Дi0 – плановая структура,

Пед0i – плановая прибыль единицы продукции, тыс.р.
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где Qобщ1 – фактический объем реализации продукции, тыс.р.;

Дi1 – фактическая структура,

Пед0i – плановая прибыль единицы продукции, тыс.р.
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где Qобщ1– фактический объем реализации, тыс.р.;

Дi1– фактическая структура,

Пед1 – фактическая прибыль единицы продукции, тыс.р.
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где П1 – прибыль в зависимости от фактического объема производства, плановой структуре и плановой прибыли единицы продукции, тыс.р.;

П0 – плановая прибыль, тыс.р.
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где ПΙΙ– прибыль в зависимости от фактического объема производства, и фактической структуры при плановой прибыль единицы продукции, тыс.р.;

П1 – прибыль в зависимости от фактического объема производства, плановой структуре и плановой прибыли единицы продукции, тыс.р.;
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где ПΙΙΙ – прибыль в зависимости от фактического объема производства, фактической структуре, фактической прибыли единицы продукции, тыс.р.;

ПΙΙ– прибыль в зависимости от фактического объема производства, и фактической структуры при плановой прибыль единицы продукции, тыс.р.
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Влияние факторов                                                       Таблица 3.6.2.2

	∆П
	Размер влияния
	в %

	∆П(Q)
	-9153,8
	-101,9

	∆П(Д)
	18136,5
	201,9

	∆П(Пед.)
	0,0
	0,0

	Итого
	8982,7
	100,0


Вывод: наибольшее влияние на снижение прибыли оказало увеличение структуры продукции на 18136,5 тыс. руб. или на 201,9%. Вторым по значению фактором оказался снижение объема реализации на 9153,8 тыс.руб. или на 101,9%. В свою очередь изменение на единицу продукции не оказало ни какого влияния на прибыль единицы продукции.

3. ВЫВОДЫ И ПРЕДЛОЖЕНИЯ.
 В данной главе студент должен рассчитать эффективность того показателя, который указан в задании в соответствии с теоретической частью.

  Основная и дополнительная литература
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1. Баканов М. И. Теория экономического анализа Учебник. – М.: Финансы и статистика, 2006. – 536 с.

2. Донцова Л. В. Анализ финансовой отчетности: практикум. 2-изд. перераб.  – М.: Дело и сервис, 2006. – 144 с.

3. Ермолович Л. Л. Анализ финансово-хозяйственной деятельности предприятия. – Минск: БГЭУ, 2001. – 97 с.

4. Ковалев В. В., Волкова О. Н. Анализ хозяйственной деятельности предприятия – М.: ИНФРА-М, 2010. – 424 с.


   5. Савицкая Г. В. Анализ хозяйственной деятельности предприятия: 4-е издание, перераб. и доп. – М.: ИНФРА-М, 2007. – 345 с.

6. Савицкая Г. В. Анализ хозяйственной деятельности предприятия: 5-е издание // Г. В. Савицкая. – Минск: ООО «Новое знание», 2001. – 688 с.

7. Шеремет А. Д., Сайфулин Р. С. Методика финансового анализа.– М.: ИНФРА-М, 2002. – 375 с.

Дополнительная литература

1. Экономический анализ: Учебник для вузов / Под ред. Л.Т. Гиляровской – М.: ЮНИТИ-ДАНА, 2004. – 657с.

2. Финансовый анализ предприятий: Метод. указания / Сост. М.Л. Бурлакова. - Усть-Илимск: РИО УИФ КГТУ, 2004. – 32 с.

3. Технико-экономический анализ: Метод. указания / Сост. М.Л. Бурлакова. - Усть-Илимск: РИО УИФ КГТУ, 2004. – 52 с.

4. Комплексная диагностика предприятий: Метод. указания / Сост. М.Л. Бурлакова. - Усть-Илимск: РИО УИФ КГТУ, 2004. – 85 с.

ПОРЯДОК ОФОРМЛЕНИЯ КУРСОВОЙ РАБОТЫ.

Курсовая работа должна включать:

титульный лист.

содержание

текст

список использованных источников
приложения

Текст, приложения, таблицы, нумерация страниц  - все параметры должны соответствовать СТАНДАРТУ ПРЕДПРИЯТИЯ.

Титульный лист оформляется согласно приложению.

Разделы курсовой работы нумеруются арабскими цифрами.

Подразделы нумеруются арабскими цифрами в пределах каждого раздела. Номер подраздела состоит из номера раздела и номера подраздела. 

Заголовки разделов оформляются прописными буквами, а заголовки подразделов – строчными.

Подчеркивание и обведение страниц в рамочки не допускается.
Нумерация страниц курсовой работы должна быть сквозной.
Первая страница- это титульный лист, который не нумеруется, затем идет задание на курсовую работу, третья страница – это содержание. Именно с этой страницы начинается нумерация, которая проставляется в правом верхнем углу арабскими цифрами на расстоянии 10 мм от верхней правой границы листа.

Если курсовая работа содержит таблицы, которые занимают объем более одной страницы, то они выносятся в приложения, которые имеют самостоятельную нумерацию.

Все таблицы, схемы и графики в тексте нумеруются последовательно в пределах раздела арабскими цифрами. Каждая таблица должна иметь свой заголовок, который размещается под словом «таблица».

Заголовки граф таблиц начинаются с прописных букв, подзаголовки – со строчных.

Если все параметры, входящие в таблицу имеют одну единицу измерения, то она помещается в заголовке таблицы, черед запятую.

В  графах и строках таблицы, в которых нет данных, нужно ставить либо  «прочерк», либо – «нет данных».

При переносе таблицы на следующую страницу «шапку» таблицы повторяют и над ней помещают «Продолжение таблицы №» с указанием номера.

При использовании формул, символов и коэффициентов пояснения и замечания должны приводится под формулой в той же последовательности, в какой они даны в формуле и первую строку объяснений начинают со слова «где», двоеточия после него не ставят.

Формулы, на которые сделаны ссылки в тексте, должны нумероваться в пределах раздела арабскими цифрами. Номер должен состоять из номера раздела и порядкового номера формулы, разделенных точкой. Номер заключается в скобки и помещается  на правом поле на уровне нижней строки формулы. При ссылке в тексте на формулу указывается ее полный номер в скобках.

Сведения о литературе, которая использовалась при написании курсовой работы должны содержать:

ФИО автора.

Название книги.

Место издания.

Издательство.

Год издания.

Приложения оформляются как продолжение работы на последующих страницах или отдельно, располагая их в порядке появления ссылок в тексте. Каждое приложение начинается с новой страницы с указанием в правом верхнем углу слова «ПРИЛОЖЕНИЕ», которые нумеруются последовательно арабскими цифрами, без знака №. 

Приложения должны иметь заголовок, который записывается прописными буквами.

В содержании последовательно перечисляются заголовки разделов, подразделов и указываются начальные номера страниц, на которых они помещены. Содержание должно включать все заголовки, имеющиеся в курсовой работе.

СОДЕРЖАНИЕ, ВВЕДЕНИЕ, НАЗВАНИЯ РАЗДЕЛОВ,ЗАКЛЮЧЕНИЕ, СПИСОК ИСПОЛЬЗОВАННЫХ ИСТОЧНИКОВ и ПРИЛОЖЕНИЯ пишутся прописными  (заглавными) буквами, а названия подразделов начинаются с прописной буквы, а все остальные – строчные.

Курсовая работа завершается подписью студента и датой подписания курсовой работы. 

10.ПРИЛОЖЕНИЯ
Приложение

к приказу Минфина РФ от 22 июля 2003 г. № 67н

(с учетом приказа Госкомстата РФ и Минфина РФ

от 14 ноября 2003 г. № 475/102н)

Бухгалтерский баланс

	на
	
	20
	
	 г.
	Коды

	Форма № 1 по ОКУД
	0710001

	Организация
	
	по ОКПО
	

	Идентификационный номер налогоплательщика 
ИНН
	

	Вид деятельности
	
	по ОКВЭД
	

	Организационно-правовая форма/форма собственности
	
	
	
	

	Единица измерения: тыс. руб./млн. руб. (ненужное зачеркнуть)
 по ОКЕИ
	384/385

	Местонахождение (адрес)
	
	
	


	Актив
	Код по-
казателя
	Условное

обозначение
	На начало
отчетного

года
	На конец

отчет-ного периода

	I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ

Нематериальные активы
	110
	НА
	
	

	Основные средства
	120
	ОС
	
	

	Незавершенное строительство
	130
	НС
	
	

	Доходные вложения в материальные ценности
	135
	
	
	

	Долгосрочные финансовые вложения
	140
	ДФВ
	
	

	Отложенные налоговые активы
	145
	
	
	

	Прочие внеоборотные активы
	150
	ПВА
	
	

	Итого по разделу I
	190
	ВА
	
	

	II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ

Запасы
	210
	З
	
	

	в том числе:

сырье, материалы и другие аналогичные ценности
	211
	СиМ
	
	

	животные на выращивании и откорме
	212
	
	
	

	затраты в незавершенном производстве
	213
	НП
	
	

	готовая продукция и товары для перепродажи
	214
	ГП
	
	

	товары отгруженные
	215
	
	
	

	расходы будущих периодов
	216
	РБП
	
	

	прочие запасы и затраты
	217
	
	
	

	Налог на добавленную стоимость 
	220
	НДС
	
	

	Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты)
	230
	ПДЗ
	
	

	в том числе покупатели и заказчики
	231
	
	
	

	Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты)
	240
	ДЗ
	
	

	в том числе покупатели и заказчики
	241
	
	
	

	Краткосрочные финансовые вложения
	250
	КФВ
	
	

	Денежные средства
	260
	ДС
	
	

	Прочие оборотные активы
	270
	ПОА
	
	

	Итого по разделу II
	290
	ОА
	
	

	БАЛАНС
	300
	ВБ
	
	


Форма 0710001 с. 2

	Пассив
	Код по-
казателя
	Условное

обозначение
	На начало 
отчетного периода
	На конец

 отчет-
ного периода

	1
	2
	
	3
	

	III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ

Уставный капитал
	410
	УК
	
	

	Добавочный капитал
	420
	ДК
	
	

	Резервный капитал
	430
	РК
	
	

	Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)
	470
	НП(У)
	
	

	Итого по разделу III
	490
	СК
	
	

	IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА

Займы и кредиты
	510
	
	
	

	Отложенные налоговые обязательства
	515
	
	
	

	Прочие долгосрочные обязательства
	520
	
	
	

	Итого по разделу IV
	590
	ДО
	
	

	V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА

Займы и кредиты
	610
	КЗС
	
	

	Кредиторская задолженность
	620
	КЗ
	
	

	в том числе:

поставщики и подрядчики
	621
	
	
	

	задолженность перед персоналом организации
	622
	
	
	

	задолженность перед государственными внебюджетными фондами
	623
	
	
	

	задолженность по налогам и сборам
	624
	
	
	

	прочие кредиторы
	625
	
	
	

	Задолженность перед участниками (учредителями) по выплате доходов
	630
	ФиР
	
	

	Доходы будущих периодов
	640
	
	
	

	Резервы предстоящих расходов
	650
	
	
	

	Прочие краткосрочные обязательства
	660
	ПКП
	
	

	Итого по разделу V
	690
	КО
	
	

	БАЛАНС
	700
	ВБ
	
	

	СПРАВКА о наличии ценностей,
учитываемых на забалансовых счетах
	
	
	
	

	Арендованные основные средства
	910
	
	
	

	в том числе по лизингу
	911
	
	
	

	Товарно-материальные ценности, принятые на ответственное хранение
	920
	
	
	

	Товары, принятые на комиссию
	930
	
	
	

	Списанная в убыток задолженность неплатежеспособность дебиторов
	940
	
	
	

	Обеспечения обязательств и платежей полученные
	950
	
	
	

	Обеспечения обязательств и платежей выданные
	960
	
	
	

	Износ жилищного фонда
	970
	
	
	

	Износ объектов внешнего благоустройства и других аналогичных объектов
	980
	
	
	

	Нематериальные активы, полученные в пользование
	990
	
	
	


	Руководитель
	
	
	
	Главный 
	
	
	

	
	(подпись)
	
	(расшифровка подписи)
	бухгалтер
	(подпись)
	
	(расшифровка подписи)


	«
	
	»
	
	20
	
	 г.


Приложение

к приказу Минфина РФ от 22 июля 2003 г. № 67н

(с учетом приказа Госкомстата РФ и Минфина РФ

от 14 ноября 2003 г. № 475/102н)

Отчет о прибылях и убытках

	за
	
	20
	
	 г.
	Коды

	Организация
	
	по ОКПО
	

	Идентификационный номер налогоплательщика
ИНН
	

	Вид деятельности
	
	по ОКВЭД
	

	Организационно-правовая форма/форма собственности
	
	
	
	

	Единица измерения: тыс. руб./млн. руб. (ненужное зачеркнуть)
 по ОКЕИ
	5384/385


	Показатель
	За отчетный
период
	За аналогичный период преды-
дущего года

	наименование
	код
	
	

	Доходы и расходы по обычным видам деятельности

Выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ, услуг (за минусом НДС, акцизов и аналогичных обязательных платежей)
	010
	
	

	Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг
	020
	
	

	Валовая прибыль
	029
	
	

	Коммерческие расходы
	030
	
	

	Управленческие расходы
	040
	
	

	Прибыль (убыток) от продаж
	050
	
	

	Прочие доходы и расходы

Проценты к получению
	060
	
	

	Проценты к уплате
	070
	
	

	Доходы от участия в других организациях
	080
	
	

	Прочие операционные доходы
	090
	
	

	Прочие операционные расходы
	100
	
	

	Внереализационные доходы
	120
	
	

	Внереализационные расходы
	130
	
	

	Прибыль (убыток) до налогообложения
	140
	
	

	Отложенные налоговые активы
	141
	
	

	Отложенные налоговые обязательства
	142
	
	

	Текущий налог на прибыль
	150
	
	

	Чистая прибыль (убыток) очередного периода
	190
	
	


Расшифровка отдельных прибылей и убытков

	Показатель
	За отчетный период
	За аналогичный период предыдущего года

	наименование
	код
	прибыль
	убыток
	прибыль
	убыток

	Штрафы, пени и неустойки, приз-нанные 
	
	
	
	
	

	Прибыль (убыток) прошлых лет
	
	
	
	
	

	Возмещение убытков
	
	
	
	
	

	Курсовые разницы 
	
	
	
	
	

	Отчисления в оценочные резервы
	
	х
	
	х
	

	Списание дебиторских и кредиторских задолженностей
	
	
	
	
	


	Руководитель
	
	
	
	Главный 
	
	
	


	«
	
	»
	
	20
	
	 г.


Приложение к приказу Минфина РФ от 22 июля 2003 г. № 67н

(с учетом приказа Госкомстата РФ и Минфина РФ

от 14 ноября 2003 г. № 475/102н)

Отчет о движении денежных средств

	за
	
	20
	
	 г.
	Коды

	Организация
	
	по ОКПО
	

	Вид деятельности
	
	по ОКВЭД
	

	Организационно-правовая форма/форма собственности
	
	
	
	

	Единица измерения: тыс. руб./млн. руб. (ненужное зачеркнуть)
 по ОКЕИ
	384/385


	Показатель
	За отчетный
год
	За аналогичный период преды-
дущего года

	наименование
	код
	
	

	Остаток денежных средств на начало отчетного года
	
	
	

	Движение денежных средств по текущей деятельности

Средства, полученные от покупателей, заказчиков
	120
	
	

	Прочие доходы
	130
	
	

	Денежные средства, направленные:
	140
	
	

	на оплату приобретенных товаров, услуг, сырья 
	141
	
	

	на оплату труда
	142
	
	

	на выплату дивидендов, процентов
	143
	
	

	на расчеты по налогам и сборам
	144
	
	

	Чистые денежные средства от текущей деятельности
	150
	
	

	Движение денежных средств по инвестиционной деятельности

Выручка от продажи объектов основных средств
	210
	
	

	Выручка от продажи ценных бумаг 
	220
	
	

	Полученные дивиденды
	230
	
	

	Полученные проценты
	240
	
	

	Поступления от погашения займов, предоставленных другим организациям
	250
	
	

	Приобретение дочерних организаций
	280
	
	

	Приобретение объектов основных средств
	290
	
	

	Приобретение ценных бумаг 
	300
	
	

	Займы, предоставленные другим организациям
	310
	
	

	Чистые денежные средства от инвестиционной деятельности
	340
	
	

	Движение денежных средств по финансовой деятельности

Поступления от эмиссии акций 
	350
	
	

	Поступления от кредитов другими организациями
	360
	
	

	Погашение займов и кредитов (без процентов)
	370
	
	

	Погашение обязательств по финансовой аренде
	380
	
	

	Чистые денежные средства от финансовой деятельности
	390
	
	

	Чистое увеличение (уменьшение) денежных средств
	400
	
	

	Остаток денежных средств на конец отчетного периода
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